5 mitéw o Przemysle 4.0, ktore

kosztujg polskich rzemiesinikow
klientow

Czytasz w 90 sekund. Wnioski zostajg na lata.




MIT 1

.10 rozwigzania dla fabryk z 200
pracownikami, nie dla mojego

warsztatu."

Rzeczywistos¢

73% wdrozen Przemystu 4.0 w
sektorze MSP w Niemczech
dotyczy firm ponizej 10 oséb. W
Polsce ten odsetek dopiero rosnie
— i to jest Twoja przewaga, jesli

zaczniesz teraz.

Przyktad z zycia

Stolarnia z Podkarpacia (4 osoby)
wdrozyta czujnik wilgotnosci
drewnaza 1200 zt. Reklamacje z
tytutu paczenia sie mebli spadty o
40% w ciggu 8 miesiecy. Skala nie

ma znaczenia — liczy sie decyzja.



MIT 2

.Cyfryzacja zabija ducha
rzemiosta."

Liczby méwig same

Sredni rzemie$Inik traci 6-9 godzin
tygodniowo na zadania
administracyjne. To prawie caty
dzien roboczy oddany papierom
zamiast klientowi. Technologia nie

odbiera warsztatu — ona go zwraca.




MIT 3

.10 kosztuje dziesigtki tysiecy
ztotych.”

Konkretny przyktad

Aplikacja do ewidencji zlecen,
prosty CRM oraz automatyczna
wycena to tgcznie okoto 350 zt

miesiecznie. Zwrot inwestycji

nastepuje srednio w 2-4 miesigce

dzieki ograniczeniu btedow wyceny.




MIT 4

~Jestem za stary, zeby sie tego

uczyc."

Rzeczywistos¢

Nie musisz programowac. Musisz
umiec klikngé. Wspotczesne
narzedzia 4.0 dla rzemiosta
obstuguje sie jak smartfon — bo
zostaty zaprojektowane dla osoéb,

ktore nie majg czasu na instrukcje.

Dane z 2024 roku

70% mistrzow cechowych powyzej
55. roku zycia, ktorzy wdrozyli
pierwsze narzedzie cyfrowe w 2024
roku, zrobito to samodzielnie — bez
kursu, bez konsultanta. Tylko z

pomoca filmow na YouTube.



MIT5

.Klient w rzemiosle nie chce
technologii — chce tradyciji."

Rzeczywistosé Efekt w liczbach

Klient chce poczucia tradycji i Warsztaty rzemieslinicze oferujgce
wygody nowoczesnosci konfigurator online notujg o 25-
jednoczesnie. Chce zobaczy¢ 35% wyzsze ceny koncowe — bo
projekt w 3D przed zamowieniem klient kupuje swiadomie, a nie w
stotu — ale chce, zeby ten stot ciemno z katalogu. Technologia
zrobit mistrz, a nie maszynaw uzasadnia wartosc.

Chinach. To nie sprzecznosc. To

nowa definicja luksusu.




3 narzedzia, od ktorych mozesz zaczg¢ w ten weekend

Asystent Al do opiséw i wycen

0d 0 do 100 zt miesiecznie. Generuje
oferty, opisy produktéw i odpowiedzi
na maile. Pracuje, kiedy Ty jestes w

warsztacie.

© Razem ponizej 500 zt miesiecznie. Mniej niz jeden zwrot zle wycenionego zlecenia.

2

System zarzgdzania zleceniami

150-300 z+ miesiecznie. Zastepuje
zeszyt, kalendarz i karteczki na
lodowce. Petna historia zlecen w

jednym miejscu.

3

Czujnik loT dla Twojej branzy

0d 200 zt jednorazowo. Wilgotnosc,
temperatura, zuzycie materiatu —
dobierany do specyfiki warsztatu.

Dane zamiast domystow.



Przemyst 4.0 nie jest
pytaniem
technologicznym.

Jest pytaniem pokoleniowym.

Twoja konkurencja, ktora ma 35 lat, juz to wdraza. Twoj klient, ktory ma 40
lat, juz tego oczekuje. Twoj syn lub corka, ktorzy majg przejac warsztat, juz
tym zyja.

Pytanie nie brzmi ,czy sie da". Pytanie brzmi: czy chcesz przekazacé firme
dalej, czy zamkna¢ jg wraz ze sobg?




Ktory mit styszates w swoim
warsztacie najczesciej?

Napisz numer w komentarzu — od 1do 5. Najczesciej wskazany mit rozwine w

osobnym materiale, z case studies polskich warsztatow i konkretnymi

wyliczeniami ROI.

[J Zapiszte karuzele. Wré¢ do niej, kiedy nastepnym razem ktos powie

Ci: ,u nas sie tego nie da zrobic¢".
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