
5 mitów o Przemy[le 4.0, które 
kosztuj� polskich rzemie[lników 
klientów
Czytasz w 90 sekund. Wnioski zostaj� na lata.



MIT 1

>To rozwi�zania dla fabryk z 200 
pracownikami, nie dla mojego 
warsztatu."

Rzeczywisto[�

73% wdro}eE PrzemysCu 4.0 w 
sektorze M[P w Niemczech 
dotyczy firm poni}ej 10 osób. W 
Polsce ten odsetek dopiero ro[nie 
4 i to jest Twoja przewaga, je[li 
zaczniesz teraz.

PrzykCad z }ycia

Stolarnia z Podkarpacia (4 osoby) 
wdro}yCa czujnik wilgotno[ci 
drewna za 1 200 zC. Reklamacje z 
tytuCu paczenia si� mebli spadCy o 
40% w ci�gu 8 miesi�cy. Skala nie 
ma znaczenia 4 liczy si� decyzja.



MIT 2

>Cyfryzacja zabija ducha 
rzemiosCa."

Rzeczywisto[�

Cyfryzacja zabija powtarzaln� 
mord�g� 4 wystawianie faktur, 
liczenie materiaCu, odpisywanie na 
te same pytania klientów. Czas, 
który odzyskujesz, wraca do 
warsztatu, do r�ki, do detalu. Czyli 
wCa[nie do tego, co stanowi 
>ducha rzemiosCa".

Liczby mówi� same

[redni rzemie[lnik traci 639 godzin 
tygodniowo na zadania 
administracyjne. To prawie caCy 
dzieE roboczy oddany papierom 
zamiast klientowi. Technologia nie 
odbiera warsztatu 4 ona go zwraca.



MIT 3

>To kosztuje dziesi�tki tysi�cy 
zCotych."

Rzeczywisto[�

Pierwszy sensowny krok w 
Przemy[le 4.0 mie[ci si� dzi[ w 
bud}ecie 2003800 zC miesi�cznie. 
Nie potrzebujesz robota 4 
potrzebujesz danych o tym, co 
naprawd� dzieje si� w Twoim 
warsztacie.

Konkretny przykCad

Aplikacja do ewidencji zleceE, 
prosty CRM oraz automatyczna 
wycena to C�cznie okoCo 350 zC 
miesi�cznie. Zwrot inwestycji 
nast�puje [rednio w 234 miesi�ce 
dzi�ki ograniczeniu bC�dów wyceny.



MIT 4

>Jestem za stary, }eby si� tego 
uczy�."

Rzeczywisto[�

Nie musisz programowa�. Musisz 
umie� klikn��. WspóCczesne 
narz�dzia 4.0 dla rzemiosCa 
obsCuguje si� jak smartfon 4 bo 
zostaCy zaprojektowane dla osób, 
które nie maj� czasu na instrukcje.

Dane z 2024 roku

70% mistrzów cechowych powy}ej 
55. roku }ycia, którzy wdro}yli 
pierwsze narz�dzie cyfrowe w 2024 
roku, zrobiCo to samodzielnie 4 bez 
kursu, bez konsultanta. Tylko z 
pomoc� filmów na YouTube.



MIT 5

>Klient w rzemio[le nie chce 
technologii 4 chce tradycji."

Rzeczywisto[�

Klient chce poczucia tradycji i 
wygody nowoczesno[ci 
jednocze[nie. Chce zobaczy� 
projekt w 3D przed zamówieniem 
stoCu 4 ale chce, }eby ten stóC 
zrobiC mistrz, a nie maszyna w 
Chinach. To nie sprzeczno[�. To 
nowa definicja luksusu.

Efekt w liczbach

Warsztaty rzemie[lnicze oferuj�ce 
konfigurator online notuj� o 253
35% wy}sze ceny koEcowe 4 bo 
klient kupuje [wiadomie, a nie w 
ciemno z katalogu. Technologia 
uzasadnia warto[�.



3 narz�dzia, od których mo}esz zacz�� w ten weekend

1

Asystent AI do opisów i wycen

Od 0 do 100 zC miesi�cznie. Generuje 
oferty, opisy produktów i odpowiedzi 
na maile. Pracuje, kiedy Ty jeste[ w 
warsztacie.

2

System zarz�dzania zleceniami

1503300 zC miesi�cznie. Zast�puje 
zeszyt, kalendarz i karteczki na 
lodówce. PeCna historia zleceE w 
jednym miejscu.

3

Czujnik IoT dla Twojej bran}y

Od 200 zC jednorazowo. Wilgotno[�, 
temperatura, zu}ycie materiaCu 4 
dobierany do specyfiki warsztatu. 
Dane zamiast domysCów.

Razem poni}ej 500 zC miesi�cznie. Mniej ni} jeden zwrot {le wycenionego zlecenia.



PrzemysC 4.0 nie jest 
pytaniem 

technologicznym.
Jest pytaniem pokoleniowym.

Twoja konkurencja, która ma 35 lat, ju} to wdra}a. Twój klient, który ma 40 
lat, ju} tego oczekuje. Twój syn lub córka, którzy maj� przej�� warsztat, ju} 
tym }yj�.

Pytanie nie brzmi >czy si� da". Pytanie brzmi: czy chcesz przekaza� firm� 
dalej, czy zamkn�� j� wraz ze sob�?



Który mit sCyszaCe[ w swoim 
warsztacie najcz�[ciej?
Napisz numer w komentarzu 4 od 1 do 5. Najcz�[ciej wskazany mit rozwin� w 
osobnym materiale, z case studies polskich warsztatów i konkretnymi 
wyliczeniami ROI.

Zapisz t� karuzel�. Wró� do niej, kiedy nast�pnym razem kto[ powie 
Ci: >u nas si� tego nie da zrobi�".


